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MENOLD BEZLER

Bewertung: Die empfohlene M&A-Praxis beréat ihre meist mittelstdndische Dauerman-
danten regelmaBig auch bei Transaktionen. Dabei nimmt das Geschéaft mit Auslands-
bezug allmahlich zu, etwa begleitete ein Team um Oltmanns die Becker Mining Sys-
tems bei einem Zukauf in Siidafrika. Insgesamt hielten sich die Mandanten zwar mit
Investitionen zurlick, sodass das Dealaufkommen geringer war. Jedoch gilt sie vielen
Mittelstandlern aus dem siddeutschen Raum als bevorzugte Adresse fir M&A-Deals
und wird oft neben den angestammten Beratern eingeschaltet. ,Die Anwélte arbeiten
effektiv, zuverldssig und praxisorientiert®, lobte ein Mandant.

Stérken: Tief im Mittelstand verwurzelt; starke Kapitalmarktkompetenz.

Haufig empfohlene Anwalte: Rudolf Bezler, Dr. Hans-Christoph Maulbetsch, Dr. Mi-
chael Oltmanns

Kanzleitatigkeit: Beratung des mittleren bis groBen Mittelstands. Auch Fuhrungskréfte
(inklusive MBOs) (2 Partner, 2 Associates).

Mandate: Becker Mining Systems bei Kauf von Emis Sales 2002; Bilfinger Berger Fa-
cility Services bei Verkauf Passavant-Roediger; Bilfinger Berger Industrial Services bei
Kauf Rohrbau-Gruppe; Pfeiffer Vacuum Technology bei Kauf Trinons Vakuum Syste-
me; TTS Tooltechnic Systems bei Verkauf von Konzerngesellschaften in Australien
und Sidafrika; Sana-Klinikum Remscheid bei Kauf Diinkeloh-Klinik; Sekisui Alveo bei
Unternehmenskauf.
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